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Viva o Linux!

= O surgimento da comunidade Viva o Linux

Licao 1: Sempre estude visando ensinar, seu
estudo rende melhor aprendizado e seu tempo
é reutilizado ensinando o préximo.

Licao 2: Aproveite a pratica do estudo criando
projetos pessoais.
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Como se preparar para o mercado

= Escreva artigos e submeta-os
(Nome em evidéncia, divulgacao do seu blog)

= Participe de foruns e comunidades
(Troca de experiéncias, profissional melhor
preparado)

= Envie seus codigos, torne-os GPL

= Participe de projetos da comunidade open
source
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Cases de sucesso

= Artigos famosos

= Perfil como curriculo

» Indicacao por networking

= Teste do Google

“ Resultados 1 - 10 de aproximadamente 75.600.000 para

"Fabio Berbert de Paula"”
http://www.google.com.br/search?q="Fabio+Berbert+de+Paula"




Inglés para leitura

= A importancia do inglés para o profissional de
informatica

= As palavras mais comuns da lingua inglesa
Rubens Queiroz de Almeida
http://www.dicas-l.com.br/
Editora Novatec

- 250 palavras = 60% de um documento
- cognatos = 20-25% de um documento
- 1000 palavras = 70% de um documento
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http://www.dicas-l.com.br/

Faculdade x Mercado

= O papel da faculdade
= A tecnologia de mercado

= Seja diferenciado, torne-se auto-didata
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Diploma x certificacoes

= A importancia do diploma universitario

= Certificacoes especificas (LPI, RHCE, CCNA, Sun
Java, DBA)

= Seu marketing pessoal (bom portugués,
netigueta refinada, no flamewar)

= Onde trabalhar (IBM LTC, Google, Novell,

RedHat, consultorias, suporte em software
livre)
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Referencias

http://www.vivaolinux.com.br/~fabio
http://www.dicas-l.com.br
http://www.Ipi.org.br
http://www.redhat.com/certification/rhce/

http://www.livemocha.com
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Referencias

http://www.ibm.com/br/linux/ltc/mission.phtml
http://www.blogger.com

http://sourceforge.net
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Perguntas?

MUITO OBRIGADO!
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